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Otazky, ktorym sa vyhnut’

NAVADZACIE OTAZKY/ SUGESTIVNE OTAZKY - ich cielom je ovplyvnit druhého, vnuatit mu
urcity ndzor ¢i postoj. Davate nimi inym ludom najavo, akud odpoved od nich ocakavate.

“Vsetko je v poriadku, vSak?
.. “Chuti ti, Ze?”
,Iste viete, Ze...?”
»Predsa by ste nechceli, aby...?”

NEGATIVNE FORMULOVANE OTAZKY

Negativne formuldcie vo forme otdzok, avSak v pozadi s pozitivnym zdmerom, manipuluju
adresataa znejasnuju navrh.

Napr.: Nechceli by ste si to este premysliet? Nemyslite, Ze by sme mohli skusit....? Nedalo by
sa...? Nepoculi ste o...? Nemohol by si...?

VIACNASOBNE OTAZKY

VyZaduju od partnera zodpovedat a zvladnut niekolko odlisnych otazok sucasne. Dosledkom je
frustracia posluchaca, zvycajne dostaneme odpoved len na cast toho, ¢o sa pytame.

Napr.: Kedy si sa vrdtila a ¢o si tam cely ¢as robila? A chystdte sa tam zas? ...

IRONIZUJUCE OTAZKY

Spochybnuju tvrdenie partnera, narusaju jeho presvedcenie a sebaistotu.
,To nemyslii vazne, vSak?“
,Skutocne ste o tom presvedceni?*

MATUCE OTAZKY

Maju zmiast partnera, dezorientovat ho. Vytvarajd v mysli opytaného nejasnost,
nejednoznacnost, o mdze mat za nasledok pochybnosti o vztahu a problémy pri odpovedi na
otazku.

,Mdte na mysli to, ¢o ja, alebo hovorite o niecom uplne inom?“
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